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emprendimiento Convocatoria

Grow Venture Partners, gestora de capital
riesgo especializada en transferencia de Driving progress

through
Science innovation

tecnologia, lanza el programa Spin-off
Launchpad para apoyar a investigadores en la
creacién de spin-offs.

Spin-off Launchpad, es un programa de
formacién y acompafiamiento de convocatoria
abierta de manera permanente, dirigida a
doctores, postdoctorados e investigadores que
quieran dar el salto al emprendimiento.

Spin Off Launchpad

El programa pretende acompanfar a los equipos GROW kaner:

en los primeros pasos, ayudarles a estructurar

su estrategia, plan de financiacién, y apoyarles en la transicién que supone pasar
de cientifico a emprendedor.

Resumen del programa:

* Dirigido a equipos que quieren constituir una spin-off o que han constituido
recientemente.

* Duracién de 3-4 meses, en formato 100% online.

* Programa gratuito y no dilutivo.

* Convocatoria abierta todo el afo, para adaptarse a los timings de cada
proyecto.

* |niciativa que permite evaluar oportunidades de inversion y, al mismo
tiempo, acelerar la creacién de spin-offs junto a instituciones cientificas y
tecnolégicas.

* Objetivo: realizar 10 inversiones de 500.000€ en spin-offs recién
constituidas.

* El 70% de los participantes consiguen financiacién privada (propia o de
terceros).
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Mas informacion en la web del Grow Venture Partners:
https://growventurepartners.com/#spinoff
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